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3 QUESTIONS A

Corinne Cabanes

Cette spécialiste RH vient de lancer un
concept de boutique d'orientation dédié
aux jeunes, au 10 rue dAubuisson.
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Quel est le principe de Success Torus, premiére boutique
« Orientation et Emploi » en France?
1l 'agit d'accompagner les 14-26 ans dans leurs choix d'orien-
‘tation en décryptant avec eux leurs atouts et Je monde qui
les entoure, Success Torus met 2 leur disposition des specia-
listes — consultants RH, formateurs, psychologues, sophrolo-
gues; etc.— avec une longue expérience.
Comment ¢a marche, concrétement?
Nous proposons 7 programmes, ou CBox, qui regroupent
différents modules autour d'une thématique: « S'orien-
ter », « Sorganiser, s'affirmer, communiquer », « Réussir son
COMCOUTS », « Se tester », « Trouver un stage », « Réussir son
premier emploi » et enfin la CBox sur mesure. En tout, il -
existe 49 modules, qui peuvent étre suivis en individuel ou
en petits groupes.
Un service qui a un coit... Lorientation, n'est-ce pas déja
une mission publique des conseillers d'orientation (CO)?
On vient en complément des CO, qui n'ont pas le temps ni
les moyens doffrir un suivi personmalisé. Nos prix vont de
85 euros pour un module sur le CV 1200 €Ur0s pour un pro-
gramme « 17 emploi ». Clest une somme:; Mais si lon prend
le budget global des parents pour leurs enfants— téléphone,
scooter, vacances... —TIos prix né sont pas excessifs aux vues
de la priorité que constitue une bonne orientation. D.R.
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La mise en place d’'un partenariat exclusif avec
Futurness nous permet d’apporter des solutions
concretes aux attentes de nos clients. A ce jour, cette
action, aupres des jeunes entre 16 et 20 ans, est un
vrai succes avec 300 Box d’orientation réalisées en
3 mois. Le programme Futurness contribue ainsi a
améliorer la satisfaction de nos clients.



